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RAPORT BIE?ACY NR 11/2018
Warszawa, 19 kwietnia 2018 r.

Informacja nt. dziatalnosci Grupy Kapitatowej XTB
na rynku tureckim i aktualizacja strategii

W nawigzaniu do raportu biezgcego nr 39/2017 dotyczgcego wstrzymania do korica pierwszego
potrocza 2018 roku dziatart zmierzajgcych do wygaszenia dziatalnosci na rynku tureckim, Zarzad
X-Trade Brokers Dom Maklerski S.A. ("Spétka”, "XTB") informuje, ze w dniu 19 kwietnia 2018 r. podjat
decyzje o wznowieniu dziatarh majgcych na celu wygaszenie dziatalnosci na rynku tureckim i likwidacji
spotki zaleznej X Trade Brokers Menkul Degerler A.S. Decyzja Spotki zostata podjeta po
przeanalizowaniu sytuacji spotki zaleznej oraz wobec braku zaktadanego ztagodzenia ograniczen
wprowadzonych przez Capital Markets Board of Turkey (CMB), o ktérych Spotka informowata raportem

biezacym nr 5/2017.

Jednoczesnie Spotka wyjasnia, ze zgodnie z wyjasnieniami zamieszczonymi w opublikowanym
skonsolidowanym raporcie rocznym za 2017 r., Zarzad XTB ocenia, ze z chwilg zakonczenia
dziatalnosci na rynku tureckim, zgodnie z obowigzujgcymi zasadami rachunkowosci konieczne bedzie
podjecie dziatart w zakresie m.in. reklasyfikacji réznic kursowych wynikajgcych z przeliczenia kapitatu
spotki tureckiej, przy czym kwota réznic kursowych dotyczacych inwestycji w Turcji jest pochodng m.in.
kursu liry tureckiej, ktory podlega fluktuacji, stgd na dzier sporzadzenia niniejszego raportu biezacego
Spotka nie jest w stanie precyzyjnie oszacowac wartosci kosztu finansowego z tego tytuty, jaki zostanie

rozpoznany w przysztosci.

Dodatkowo Spodtka informuje, ze w zwigzku z podjeciem decyzji o wycofaniu sie z rynku tureckiego

i likwidacji X Trade Brokers Menkul Degerler A.S. Zarzad dokonat w tym samym dniu aktualizacji
Strategii Grupy Kapitatowej XTB uwzgledniajgc dodatkowo Afryke i Azje jako nowe kierunki ekspansji
geograficznej XTB. W ocenie Spotki Afryka jak i Azja stanowig atrakcyjne regiony dla rynku FX/CFD,
z wysokim potencjatem wzrostu. Zaktualizowang strategie Spotka przekazuje w zatgczeniu do
niniejszego raportu biezgcego.

Podstawa prawna:
Art. 17 ust. 1 MAR — informacje poufne.
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Strategia
Grupy Kapitatowej
X-Trade Brokers Dom Maklerski S.A.

Strategia Grupy Kapitatowej X-Trade Brokers Dom Maklerski S.A. (,Grupa”, ,XTB") polega na aktywnym
wzmacnianiu jej pozycji jako miedzynarodowego dostawcy technologicznie zaawansowanych
produktow, ustug irozwigzan w zakresie obrotu instrumentami finansowymi w krajach UE, Ameryce
tacinskiej, Afryce i Azji poprzez zwiekszanie rozpoznawalnosci marki, pozyskiwanie nowych klientéw dla
swoich platform transakcyjnych oraz budowanie dtugoterminowego profilu inwestycyjnego i lojalnosci
klientow. Plan strategiczny Grupy obejmuje wspieranie wzrostu poprzez ekspansje na nowe rynki, dalsza
penetracje istniejgcych rynkéw, atakze rozbudowe oferty produktowej iustugowej XTB przy
jednoczesnym utrzymaniu naktadow kapitatowych na zrownowazonym poziomie.

Strategia Grupy opiera sie na nastepujgcych obszarach rozwoju:

Rozwdj dziatalnosci na rynkach, na ktdrych Grupa jest obecna w Europie Srodkowo-Wschodniej oraz Europie
Zachodnigj

Kluczowym elementem strategii Grupy jest wykorzystywanie jej przewag konkurencyjnych na rynkach,
na ktérych jest obecna, tj. w krajach Europy Srodkowo-Wschodniej oraz Europy Zachodniej, w celu
zwiekszenia jej udziatu w rynku i skorzystania z rosngcego popytu na ustugi inwestowania online.

W krajach Europy Srodkowo-Wschodniej, w ktérych XTB posiada wiodgca pozycje (Polska, Rumunia,
Czechy iStowacja), Grupa zamierza nadal poszerza¢ swojg baze klientdw poprzez dziatania
sprzedazowe imarketingowe majgce na celu zwiekszenie udziatdw rynkowych oraz korzystanie
z duzego popytu na instrumenty pochodne CFD.

W Europie Zachodniej, gdzie XTB z powodzeniem dziata w Hiszpanii, Portugalii, Niemczech i we Francji,
Grupa zamierza rowniez zwiekszac udziaty w rynku i zaspokaja¢ popyt, stosujgc potgczenie marketingu
online iprogramy edukacyjne dla inwestoréw, co umozliwi kierowanie oferty Grupy do klientow
o okreslonym profilu.




Grupa oczekuje rowniez, ze jej dziatania w zakresie marketingu online bedg skutkowaty wzrostem liczby
miedzynarodowych rachunkéw aktywnych pozyskiwanych poprzez XTB Limited w Wielkiej Brytanii,
ktére pochodzg spoza rynkéw stanowigcych gtéwny obszar dziatalnosci Grupy.

Rozszerzanie miedzynarodowej obecnosci Grupy poprzez ekspansje na nowe rynki, wtym na rynki
w Ameryce taciniskigj, Afryce i Azji

Grupa zamierza rozwija¢ swojg dziatalnos¢ poprzez ekspansje na nowe rynki w Ameryce tacinskigj,
Afryce i Azji. Zarzad uwaza, ze zarowno Ameryka tacinska, Afryka jak i Azja stanowig atrakcyjne regiony
dla rynku FX/CFD, z wysokim potencjatem wzrostu. Rozwijajac dziatalnos¢ na tych rynkach Grupa
niejednokrotnie bedzie mogta wykorzysta¢ przewage pierwszego podmiotu na rynku (ang. first mover
advantage). Tam gdzie jest to niezbedne do prowadzenia dziatalnosci XTB wystepowac bedzie
0 wymagane licencje.

Celem Grupy jest rozszerzanie dziatalnosci na nowe rynki poprzez budowanie lokalnych zespotow ds.
sprzedazy odpowiedzialnych za poszczegdlne regiony, co umozliwi XTB dostosowanie prowadzonych
kampanii marketingowych do specyfiki kulturowej danego kraju/regionu. Grupa posiada niezbedne
doswiadczenie w zakresie wymogow i praktyk regulacyjnych, ma rowniez solidng baze kapitatowa
i dostep do zaawansowanej technologii, co pozwala skutecznie rozszerzac jej dziatalnos¢ na tych
rynkach.

Grupa planuje wykorzystanie swojej obecnosci w Belize jako punktu wyjscia dla ekspansji i rozwoju
biznesu w innych krajach Ameryki tacinskiej. Dzieki obecnosci w Belize Grupa moze zaoferowac
klientom z Ameryki tacinskiej korzysci ptyngce z podejscia dostosowanego do regionu i budowac swojg
reputacje jako zaufanej instytucji stosujgcej metody sprzedazowe, marketingowe iedukacyjne
dostosowane do lokalnych uwarunkowan kulturowych.

Grupa oczekuje rowniez, ze jej dziatania w zakresie marketingu online bedg skutkowaty wzrostem liczby
miedzynarodowych rachunkow aktywnych pozyskiwanych poprzez XTB International Limited w Belize,
ktére pochodzg spoza rynkéw stanowigcych gtéwny obszar dziatalnosci Grupy.

Rozwdj instytucjonalnego segmentu dziatalnosci (X Open Hub)

Zarzad planuje w dalszym ciggu rozwija¢ wspotprace z klientami instytucjonalnymi w ramach X Open
Hub oferujac im dwie kategorie produktéw i ustug: technologie transakcyjng i ptynnosc¢ lub obie facznie.
Technologie dostarczane przez Grupe umozliwiajg jej klientom instytucjonalnym zbudowanie
srodowiska transakcyjnego do oferowania takich samych lub podobnych produktéw i ustug, jakie sg
dostepne w portfelu produktéw i ustug Grupy, oraz w zwigzku z tym potencjalne konkurowanie z XTB.

Znaczenie segmentu dziatalnosci instytucjonalnej Grupy systematycznie sie zwieksza, kreujgc potencjat
zapewniania stabilnych przychoddw i przeptywodw pienieznych dzieki rosngcej wielkosci tego segmentu.
Bardziej zroznicowany profil dziatalnosci umozliwia Grupie tatwiejsze korzystanie z nowych mozliwosci
biznesowych w segmencie dziatalnosci instytucjonalnej.




Rozwdj segmentu dziatalnosci instytucjonalnej zalezy w istotnej mierze od zdobywania nowych
klientow. W odroznieniu od segmentu dziatalnosci detalicznej pozyskanie potencjalnego klienta
instytucjonalnego jest stosunkowo dtugim procesem, trwajgcym zazwyczaj do roku.

Poszerzanie oferty produktéw i ustug Grupy oraz rozwijanie nowych technologii

Grupa zamierza rozwija¢ swojg dziatalnos¢, oferujgc klientom nowe produkty i ustugi. W tym celu Grupa
wprowadzac¢ bedzie produkty i ustugi finansowe, ktére umozliwig jej klientom realizacje réznorodnych
strategii inwestycyjnych przy wykorzystaniu jednej, zintegrowanej platformy transakcyjne;j.

Technologie opracowywane przez Grupe we witasnym zakresie majg zapewniac¢ jej przewage
konkurencyjng nad innymi dostawcami systemow transakcyjnych w zakresie jakosci systemow, a takze
umozliwia¢ oferowanie klientom bardziej konkurencyjnych cenowo produktéw i ustug.

Rozwdj poprzez atrakcyjne dla Grupy potfaczenia i przejecia innych podmiotdw, jak iwspdine
przedsiewziecia (joint ventures)

Grupa dopuszcza inwestycje w atrakcyjne spotki oferujgce produkty iustugi podobne do produktow
i ustug Grupy, moggce stanowi¢ uzupetnienie jej oferty produktowej, ustugowej, jak i geograficzne;.
Zaktada sie jednak, ze gtownym motorem wzrostu XTB bedzie rozwoj organiczny.




