RAPORT BIEZACY NR 11/2026 XTB S.A.
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Warszawa, 28 kwietnia 2026 r. Spotka Akcyjna z siedzibg w Warszawie
ul. Prosta 67, 00-838 Warszawa

Wstepne wyniki finansowe i operacyjne za
| kwartat 2026 roku

Zarzad XTB S.A. (,Emitent”, ,XTB”) informuje, iz dniu 28 kwietnia 2026 roku, w zwigzku z zakonczeniem procesu
agregacji danych finansowych realizowanego na potrzeby przygotowania skréconego skonsolidowanego
sprawozdania finansowego Grupy Kapitalowej Emitenta za | kwartat 2026 roku, podjeta zostata decyzja
0 przekazaniu do publicznej wiadomosci wstepnych, skonsolidowanych, wybranych danych finansowych oraz
operacyjnych za ww. okres, ktére Emitent przekazuje w zatgczeniu do niniejszego raportu biezgcego.

Emitent informuje przy tym, iz ostateczne wyniki finansowe oraz operacyjne za | kwartat 2026 roku zostang
przekazane w rozszerzonym skonsolidowanym raporcie Grupy Kapitatowej Emitenta za | kwartat 2026 roku,

ktérego publikacja zostata przewidziana na 15 maja 2026 roku.

§ Podstawa prawna @ Art. 17 ust. 1 MAR - informacje poufne.
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Kluczowe wskazniki
za | kwartat 2026 roku
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WYBRANE SKONSOLIDOWANE DANE FINANSOWE

(w tys. PLN) OKRES 3 MIESIECY ZAKONCZONY
31.03.2026 31.12.2025 31.03.2025
Przychody z dziatalnosci operacyjnej razem 1094 018 609 344 580 294
Koszty dziatalnos$ci operacyjnej razem (464 309) (382 295) (315 817)
Zysk z dziatalnosci operacyjnej (EBIT) 629 709 227 049 264 477
Przychody finansowe 30 999 5903 13 870
Koszty finansowe (297) (12 489) (43 788)
Zysk przed opodatkowaniem 660 411 220 463 234 559
Podatek dochodowy (125 369) (39 543) (40 636)
Zysk netto 535 042 180 920 193 923
(w tys. PLN) STAN NA DZIEN
31.03.2026 31.12.2025 31.03.2025
Srodki pieniezne wtasne 2 656 236 1994 027 1769 698
Srodki pieniezne wiasne + obligacje 2 806 311 1994 027 2202 430
Kapitat wiasny 2542 374 2000 497 2194 115
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WYBRANE SKONSOLIDOWANE DANE OPERACYJNE (KPI)

OKRES 3 MIESIECY ZAKONCZONY

31.03.2026 31.12.2025 31.03.2025
Nowi klienci' 370 041 280 881 194 304
Klienci razem 2513 989 2 164 867 1543 785
Liczba aktywnych klientow? 1267 467 1063 787 735 389
Depozyty netto (w tys. PLN)? 5 880 056 4198 336 4126 679
Srednie przychody operacyjne na aktywnego klienta (w tys. PLN)* 0,9 0,6 0,8
Obrét instrumentami pochodnymi CFD
w lotach’ 2 323 204 2 542 526 1907 974
Rentowno$¢ na lota (w PLN)® 439 208 277
Obrét instrumentami pochodnymi CFD w warto$ci nominalnej 1333 410 1605 005 937 867
(w min USD)
Rentownos$¢ za 1 milion obrotu instrumentami pochodnymi CFD 216 93 144
w warto$ci nominalnej (w USD)”
Obrét akcjami i ETF w warto$ci nominalnej (w min USD) 8 454 7015 4145

" Liczba nowych klientow Grupy w poszczegolnych okresach.

2 Liczba klientow, ktorzy w okresie: (i) przeprowadzili co najmniej jedng transakcje i/lub (i) posiadali otwartg pozycje, i/lub (iii) posiadali wolne $rodki na rachunku
objete oprocentowaniem.

3 Depozyty netto stanowig depozyty wptacone przez klientow, pomniejszone o kwoty wycofane przez klientéw w danym okresie.
4 Przychody z dziatalnosci operacyjnej Grupy w danym okresie podzielone przez liczbe aktywnych klientéw w danym kwartale.

5 Lot stanowi jednostke transakcyjng obrotu instrumentami finansowym. Wielko$¢ lota rézni sie dla poszczeg6inych instrumentéw finansowych. W przypadku
transakcji na instrumentach CFD opartych o waluty, w tym kryptowaluty, lot odpowiada 100 000 jednostek waluty bazowej. W pozostatych przypadkach
warto$¢ lota okreslona jest w tabeli specyfikacji instrumentow, ktora jest dostepna tutaj. Prezentowana warto$¢ nie uwzglednia obrotu CFD na akcje i ETF
w przypadku ktérych 1 lot réwna sie 1 akcji. W zwigzku z ujednoliceniem definicji lota dla instrumentéw CFD opartych na kryptowalutach z definicjg stosowang
dla instrumentéw CFD opartych na walutach, gdzie warto$¢ 1 lota to 100 000 jednostek waluty bazowej, dane zostaty odpowiednio skorygowane w okresach
poréwnawczych.

5 Wynik z operacji na instrumentach finansowych netto skorygowany o wynik na akcjach i ETF oraz wynik na CFD na akcje i ETF podzielony przez obrét
instrumentami pochodnymi CFD w lotach.

" Wynik z operacji na instrumentach finansowych netto skorygowany o wynik na akcjach i ETF przeliczony na walute USD wedtug kursu stanowigcego $rednig

arytmetyczng $rednich kurséw okre$lonych przez Narodowy Bank Polski na ostatni dzien kazdego miesigca okresu sprawozdawczego, podzielony przez
obrét instrumentami pochodnymi CFD w wartosci nominalnej (w min USD).

370 041

NOWYCH KLIENTOW
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KOMENTARZ ZARZADU DO WSTEPNYCH WYNIKOW

W | kwartale 2026 roku Grupa kontynuowata strategie budowy globalnej marki oraz dywersyfikacji oferty

, , produktowej, co przetozyto sie na istotny przyrost bazy klienckiej. W raportowanym okresie XTB pozyskato
rekordowe ponad 370 tys. nowych klientow. Dynamiczne tempo akwizycji zaowocowato wzrostem
catkowitej bazy klientéw do poziomu 2,51 min na dzien 31 marca 2026 roku (wobec 1,54 min na dzien
31 marca 2025 roku, co oznacza wzrost 0 62,8% r/r). Jednoczesnie Grupa odnotowata istotny przyrost
liczby aktywnych klientow, ktéra osiggneta poziom blisko 1,27 min, co stanowi wzrost o 72,4%
rok do roku (r/r).

W | kwartale 2026 roku Grupa XTB wypracowata najwyzszy w historii skonsolidowany zysk netto, ktéry
wyniost 535,0 min PLN, wobec 193,9 min PLN w analogicznym okresie roku poprzedniego (wzrost
o 175,9% r/r). Skonsolidowane przychody operacyjne osiagnety rekordowy poziom 1 094,0 min PLN
(I kwartat 2025 r.: 580,3 min PLN), przy kosztach dziatalnosci operacyjnej na poziomie 464,3 min PLN
(I kwartat 2025 r.: 315,8 min PLN).

Zysk netto w ujeciu kwartalnym (w tys. PLN)
2024 r. 2025r. 2026 r.
535 042

302 746
203826 189 984 193923 216129 180 920

. . 53 227 .

Il kw. 11 kw. I kw. Il kw. 1 kw. IV kw.

160 300

PRZYCHODY Z DZIALALNOSCI OPERACYJNEJ

W | kwartale 2026 r. XTB wypracowato rekordowy poziom przychoddéw operacyjnych wynoszgcy 1 094,0 min PLN
(wzrost o 88,5% r/r). Istotnymi czynnikami determinujgcymi ich poziom byta konsekwentnie powigkszana liczba
aktywnych klientow (wzrost o 72,4% r/r), potgczona z ich duzg aktywnoscig transakcyjng wyrazong m.in. w liczbie
zawartych kontraktéw CFD w lotach (wzrost o 21,8% r/r) oraz wzrost rentownosci lota do poziomu 439 PLN
(I kwartat 2025 r.: 277 PLN).

| kwartat 2026 roku przyniost utrzymujgce sige zainteresowanie rynkami towarowymi, jednak z wyraznym
przesunieciem dynamiki pomiedzy poszczegolnymi klasami aktywoéw. Poczatek roku stat pod znakiem
podwyzszonej zmiennosci, wynikajgcej gtdwnie z oczekiwan dotyczgcych polityki monetarnej oraz utrzymujgcych
sie napie¢ geopolitycznych. Na rynku metali szlachetnych, po silnych wzrostach z koncéwki 2025 roku, byly one
kontynuowane w styczniu tylko po to, by zakonczyé miesigc spektakularng korektg. Nadzwyczajna zmiennos¢ na
metalach szlachetnych utrzymywata sie przez caly pierwszy kwartat roku gtéwnie ze wzgledu na sytuacje
geopolityczng na Bliskim Wschodzie.

Istotng role w | kwartale 2026 odegraty rowniez surowce energetyczne. Notowania gazu ziemnego i ropy naftowej
charakteryzowaty sie duzg zmiennoscia, co byto efektem gtéwnie wybuchu wojny z Iranem, ale réwniez czynnikow
sezonowych, jak i ograniczen podazowych oraz decyzji producentéw. Wzrost aktywnosci inwestorow byt widoczny
szczegoOlnie w momentach nagtych ruchéw cenowych. Rynki indekséw gietdowych, w szczegdlnosci
amerykanskich, rowniez charakteryzowaty sie wysokg zmiennosciag. Indeks Nasdaq najpierw wspigt sie w okolice
swoich rekordowych poziomoéw, by pézniej, z powodu zawirowan globalnych, spas¢ o ponad 12%. Podsumowujac,
| kwartat 2026 roku uptyngt pod znakiem nadzwyczajnej i niespotykanej zmiennosci na wszelkiego rodzaju

aktywach, a klienci poszukiwali zmienno$ci i okazji inwestycyjnych.
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OKRES 3 MIESIECY
ZAKONCZONY 31.03.2026 31.12.2025 30.09.2025 30.06.2025 31.03.2025 31.12.2024 30.09.2024 30.06.2024

Przychody z dziatalnosci
operacyjnej razem 1094 018 609 344 375 821 580 597 580 294 465 416 470 234 381838
(w tys. PLN)

Obro6t instrumentami
pochodnymi CFD 2323204 2542526 2094296 2321584 1907974 1657390 1627978 1461670
w lotach’

Rentownos¢ na lota
(w PLN)?

Obrét instrumentami
pochodnymi CFD

w warto$ci nominalnej
(w min USD)

Rentownos¢ za

1 milion USD obrotu
instrumentami
pochodnymi CFD

w wartosci nominalnej
(w USD)?

439 208 152 229 277 253 272 232

1333410 1605005 1118278 1144554 937 867 727 854 695 315 621 544

216 93 84 128 144 147 167 142

' Lot stanowi jednostke transakcyjng obrotu instrumentami finansowym. Wielko$c lota rozni sie dla poszczegéinych instrumentow finansowych. W przypadku
transakcji na instrumentach CFD opartych o waluty, w tym kryptowaluty, lot odpowiada 100 000 jednostek waluty bazowej. W pozostatych przypadkach
warto$¢ lota okreslona jest w tabeli specyfikacji instrumentdéw, ktéra jest dostepna tutaj. Prezentowana warto$¢ nie uwzglednia obrotu CFD na akcje i ETF
w przypadku ktérych 1 lot réwna sie 1 akcji. W zwigzku z ujednoliceniem definicji lota dla instrumentéw CFD opartych na kryptowalutach z definicjg stosowang
dla instrumentéw CFD opartych na walutach, gdzie warto$¢ 1 lota to 100 000 jednostek waluty bazowej, dane zostaty odpowiednio skorygowane w okresach
poréwnawczych.

2 Wynik z operacji na instrumentach finansowych netto skorygowany o wynik na akcjach i ETF oraz wynik na CFD na akcje i ETF podzielony przez obrot
instrumentami pochodnymi CFD w lotach.

3 Wynik z operacji na instrumentach finansowych netto skorygowany o wynik na akcjach i ETF przeliczony na walute USD wedfug kursu stanowigcego $rednig
arytmetyczng $rednich kurséw okres$lonych przez Narodowy Bank Polski na ostatni dzier kazdego miesigca okresu sprawozdawczego, podzielony przez obrét
instrumentami pochodnymi CFD w warto$ci nominalnej (w min USD).

OKRES ZAKONCZONY: 3 MIESIACE 12 MIESIECY

31.03.2026  31.12.2025 31.12.2024 31.12.2023 31.12.2022 31.12.2021 31.12.2020

Przychody z dziatalnosci

operacyjnej razem (w tys. PLN) 1094018 2146056 1873436 1618385 1451954 625 595 797 750

Obroét instrumentami

pochodnymi CFD w lotach’ 2323204 8866381 6274177 6779816 6592928 4045882 3113375

Rentownos$é na lota

(w PLN)2 439 215 275 227 212 144 249

Obrét instrumentami
pochodnymi CFD w wartosci 1333410 4805704 2626577 2285891 2259588 1737351 1021835
nominalnej (w min USD)

Rentownos$¢ za 1 milion USD
obrotu instrumentami
pochodnymi CFD w warto$ci
nominalnej (w USD)?

216 109 169 164 142 92 197

" Lot stanowi jednostke transakcyjng obrotu instrumentami finansowym. Wielko$c lota rozni sie dla poszczegoinych instrumentow finansowych. W przypadku
transakcji na instrumentach CFD opartych o waluty, w tym kryptowaluty, lot odpowiada 100 000 jednostek waluty bazowej. W pozostatych przypadkach
warto$¢ lota okreslona jest w tabeli specyfikacji instrumentéw, ktéra jest dostepna tutaj. Prezentowana warto$¢ nie uwzglednia obrotu CFD na akcje i ETF
w przypadku ktérych 1 lot rowna sie 1 akcji. W zwigzku z ujednoliceniem definicji lota dla instrumentéw CFD opartych na kryptowalutach z definicjg stosowang
dla instrumentéw CFD opartych na walutach, gdzie warto$c 1 lota to 100 000 jednostek waluty bazowej, dane zostaty odpowiednio skorygowane w okresach
poréwnawczych.

2 Wynik z operacji na instrumentach finansowych netto skorygowany o wynik na akcjach i ETF oraz wynik na CFD na akcje i ETF podzielony przez obrot
instrumentami pochodnymi CFD w lotach.

3 Wynik z operacji na instrumentach finansowych netto skorygowany o wynik na akcjach i ETF przeliczony na walute USD wedtug kursu stanowigcego $rednig

arytmetyczng Srednich kurséw okreslonych przez Narodowy Bank Polski na ostatni dzieri kazdego miesigca okresu sprawozdawczego, podzielony przez
obrét instrumentami pochodnymi CFD w warto$ci nominalnej (w min USD).
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Struktura przychodéw — klasy instrumentéow

88,5%

UDZIAt W STRUKTURZE PRZYCHODOW
CFD OPARTYCH NA TOWARACH

Analiza struktury przychodéw Grupy w | kwartale 2026 r.
wskazuje na wyrazng dominacje instrumentow CFD
(ang. contracts for difference) opartych na towarach. Ich udziat
w przychodach z tytutu operacji na instrumentach finansowych

brutto wzrést skokowo do poziomu 88,5% (wobec 29,1%

w | kwartale 2025 r.). Wynik ten jest bezposrednig konsekwencjg

wysokiej dochodowosci na instrumentach opartych o notowania

ztota, srebra, ropy naftowej oraz platyny.

Drugg najbardziej dochodowg kategorig byty instrumenty CFD
oparte o waluty, ktérych udziat w strukturze przychoddow wyniost
51% (I kw. 2025 r.: 13,5%). W ramach tej klasy aktywow
najwyzszg zyskownos¢ odnotowano na instrumentach CFD

opartych o kryptowaluty (m.in. Bitcoin oraz Ethereum).

Z kolei przychody z instrumentow CFD opartych o indeksy
odpowiadaty za 2,1% skonsolidowanych przychodoéw, co stanowi
istotny spadek w poréwnaniu do analogicznego okresu
ubiegtego roku (52,3%).

439 r.n

RENTOWNOSC NA LOTA

STRUKTURA PRZYCHODOW Z TYTULU OPERACJI
NA INSTRUMENTACH BRUTTO (W %)

| kwartat 2026

CFD nai
® CFD na towary H pozostate

www.xtb.com o o e @

IV kwartat 2025 | kwartat 2025

ndeksy u CFD na waluty
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OKRES 3 MIESIECY ZAKONCZONY

(w tys. PLN)
31.03.2026 31.12.2025 31.03.2025

CFD na towary 965 670 365 796 166 783
CFD na waluty 55 550 71 891 77 278
CFD na indeksy 22 858 109 495 299 663
CFD na akcje i ETF 21452 14 516 6498
CFD na obligacje 59 37 68
CFD razem 1 065 589 561 735 550 290
Akcje i ETF 25114 36 399 22 888
Wynik z operacji na instrumentach finansowych brutto 1090 703 598 134 573178
Bonusy i rabaty wyptacane klientom (6 953) (4 651) (3772)
Prowizje wyptacane brokerom wspotpracujgcym (18 043) (14 195) (11 560)
Wynik z operacji na instrumentach finansowych netto 1065 707 579 288 557 846

Przychody operacyjne XTB powstaja: (i) ze spreadéw
(roznicy miedzy ceng sprzedazy — offer, a ceng kupna — bid);
(i) z naliczanych punktéw swapowych (stanowigcych koszt
utrzymywania pozycji w czasie); (iii) z prowizji i optat
naliczanych  klientom; (iv) z wyniku netto (zyskéw
pomniejszonych o straty) z dziatalnosci XTB w zakresie market
making oraz (v) z odsetek od srodkéw pienigznych klientow.

Model biznesowy stosowany przez XTB taczy w sobie cechy
modelu agencyjnego oraz modelu market maker, w ktérym
Spoéika jest strong transakcji zawieranych i inicjowanych przez
klientéw. XTB nie angazuje sie, sensu stricto, w transakcje
realizowane na wiasny rachunek w oczekiwaniu na zmiany cen

lub wartosci instrumentéw bazowych (tzw. proprietary trading).

Stosowany przez XTB hybrydowy model biznesowy wykorzystuje tez model agencyjny. Dla przyktadu,

na wiekszosci instrumentow CFD opartych o kryptowaluty, XTB zabezpiecza te transakcje z partnerami

zewnetrznymi, przestajgc praktycznie by¢ druga strong transakcji (oczywiscie z prawnego punktu widzenia nadal

jest to XTB). Przyjety w Spétce w petni zautomatyzowany proces zarzadzania ryzykiem ogranicza ekspozycje na

zmiany rynkowe oraz zmusza do zabezpieczania pozycji w celu utrzymywania wtasciwych pozioméw wymogow

kapitatowych. Dodatkowo, XTB realizuje bezposrednio na rynkach regulowanych lub w alternatywnych systemach

obrotu wszystkie transakcje na akcjach i ETF oraz na instrumentach CFD opartych o te aktywa. XTB nie jest market

makerem dla tej klasy instrumentow.
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Hybrydowy model biznesowy XTB:
potaczenie modelu agencyjnego i market maker (MM)

Dwa filary modelu

1. Model market maker (MM) 2. Model agencyjny

(]
<_ -
) A —
, . Zewnetrzni
XTB Klient Klient XTB partnerzy/Gietdy

XTB jest bezposrednia strong transakgciji
inicjowanych i zawieranych przez klientow

E:Q Rola XTB :\&E Ryzyko

XTB przekazuje zlecenia do zewnegtrznych
partneréw lub gietd

E:B Rola XTB :\&"— Ryzyko

zapewnienie zarzadzane posrednik wyprowadzone na
ptynnosci wewnetrznie w transakgciji zewnatrz (hedging)
Specyfika wytaczen
(gdzie XTB nie jest market makerem)
. Instrumenty CFD oparte
Akcje i ETF 0
% (oraz oparte na nich CFD) ¢|¢° okryptowaluty

(Technicznie XTB, ale w praktyce
ryzyko rynkowe jest wytaczone)

! l

Rynki Regulowane,

Alternatywne Systemy .. Partnerzy zewnetrzni

Obrotu (ASO) (&, Zabezpieczenie transakcji

(gietdy np. GPW, LSE, NYSE etc) s Uzewnetrznych dostawcdw
a—a plynnosci (zmniejszenie ryzyka

Transakgcje realizowane bezposrednio

wewnetrznego)

na gietdach oraz w ASO.

Filary bezpieczenstwa

Brak Automatyczne
Prioprietary zarzadzanie
Trading ryzykiem
XTB nie angazuje sie w transakcje na wiasny 1 Ogranicza 2 Wymusza | G Zepeviniawsoeiwe
ekspozycje na zabezpieczenie  poziomy wymogow

rachunek w oczekiwaniu na zmiany cen (spekulacja). ziany ryniiows  pozycll-hedging kapitskowyeh

Proces w pelni zautormatyzowany

Model ten taczy korzysci ptynnosci dla klientow z optymalnym zarzadzaniem ryzykiem dla Spétki

W model biznesowy XTB wpisana jest duza zmiennos$¢ przychodéw z okresu na okres. Na wyniki operacyjne wptyw
majg przede wszystkim: (i) zmienno$¢ na rynkach finansowych i towarowych; (ii) liczba aktywnych klientow;
(iii) wolumen zawieranych przez nich transakcji na instrumentach finansowych; (iv) ogdélne warunki rynkowe,
geopolityczne i gospodarcze; (v) konkurencja na rynku FX/CFD oraz (vi) otoczenie regulacyjne.
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Co do zasady, na przychody Grupy pozytywnie wplywa wyzsza aktywnos¢ rynkéw finansowych i towarowych,
z uwagi na to, ze w takich okresach obserwuje sie wyzszy poziom obrotéw realizowanych przez klientow Grupy
oraz wyzszg rentownos$¢ na lota. Korzystne dla Spotki sg okresy wystepowania wyraznych i dtugich trendow
rynkowych i wtadnie w takich momentach osigga najwyzsze przychody. W zwigzku z tym, wysoka aktywnos$¢ rynkow
finansowych i towarowych prowadzi z reguty do zwigkszonego wolumenu obrotéw na platformach transakcyjnych
Grupy. Natomiast spadek tej aktywnosci oraz mniejsza liczba transakcji dokonywanych przez klientéw Grupy
prowadzi do zmniejszenia przychoddéw operacyjnych Grupy. Z uwagi na powyzsze, przychody operacyjne

i rentownos$¢ Grupy moga spadac¢ w okresach niskiej aktywnosci rynkow finansowych i towarowych.

Ponadto, moze pojawi¢ sie bardziej przewidywalny trend, w ktérym rynek porusza sie w ograniczonym zakresie
cenowym. Prowadzi to do powstania tendencji rynkowych, dajgcych sie przewidzie¢c z wyzszym
prawdopodobienstwem niz w przypadku wigkszych kierunkowych ruchéw na rynkach, co tworzy sprzyjajgce
warunki do transakcji zawieranych w waskim zakresie cenowym (ang. range trading). W takim przypadku obserwuje
sie wiekszg liczbe transakcji przynoszacych zyski klientom, co skutkuje obnizeniem wyniku Grupy lub wystgpieniem

straty z tytutu market making.

Zmiennos¢ oraz aktywnos¢ rynkéw wynika z szeregu czynnikdw zewnetrznych, z ktérych czes¢ jest
charakterystyczna dla rynku, a cze$¢ moze by¢ powigzana z ogélnymi warunkami makroekonomicznymi. Moze ona
w sposob istotny wptywac na przychody osiggane przez Grupe w kolejnych kwartatach, co jest charakterystyczne

dla modelu biznesowego Grupy.

KOSZTY DZIALALNOSCI OPERACYJNEJ

Koszty dziatalnosci operacyjnej w | kwartale 2026 r. wyniosty 464,3 min PLN, co oznacza wzrost 0 148,5 min PLN

w stosunku do analogicznego okresu 2025 r. (315,8 min PLN). Gtéwne czynniki wptywajgce na poziom kosztow to:

= koszty marketingowe: wzrost o 94,4 min PLN, wynikajgcy z intensyfikacji globalnych kampanii promujgcych
oferte produktowa;

= koszty wynagrodzen i $wiadczen pracowniczych: wzrost o 27,0 min PLN wynikajgcy gtéwnie ze wzrostu
zatrudnienia.

= pozostate koszty: wzrost o 27,5 min PLN, wynikajgce m.in. z ujecia kosztu w wysokosci 20,0 min PLN

w zwigzku z nieostateczng decyzjg KNF o natozeniu kary pienieznej. Jest to zdarzenie o charakterze

jednorazowym.
(w tys. PLN) OKRES 3 MIESIECY ZAKONCZONY
31.03.2025 31.12.2025 31.03.2015
Marketing 235429 179 047 141 034
Wynagrodzenia i $wiadczenia pracownicze 122 057 115 162 95 043
Pozostate ustugi obce 32 563 38 881 29 551
Pozostate koszty 31710 10 384 4 226
Koszty prowizji 27 816 24 843 33 834
Amortyzacja 6 884 7 009 5 866
Podatki i optaty 5534 4 559 3809
Koszty utrzymania i wynajmu budynkéw 2 316 2410 2454
Koszty dziatalnosci operacyjnej razem 464 309 382 295 315817
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W ujeciu k/k koszty dziatalno$ci operacyjnej byty wyzsze o 82,0 min PLN. Gtéwny wptyw na te zmiane miat wzrost
naktadéw na dziatania marketingowe (online oraz offline) o 56,4 min PLN, a takze wzrost pozostatych kosztow

0 21,3 min PLN, wynikajgcy gtdéwnie ze zdarzenia o charakterze jednorazowym.

W zwigzku z intensywnym rozwojem XTB, Zarzad ocenia, ze w 2026 r. tgczne koszty dziatalnosci operacyjnej moga
ksztaltowac sie na poziomie wyzszym nawet o okoto 30% do tego, jaki zaobserwowali§my w 2025 r. Priorytetem
Zarzadu jest dalszy przyrost bazy klienckiej oraz budowanie marki globalnej. W konsekwencji realizowanych
dziatan naktady na marketing mogg wzrosng¢ o okoto 50% w stosunku do roku ubiegtego, przy jednoczesnym
zatozeniu, ze Sredni koszt pozyskania klienta powinien byé poréwnywalny do tego, jaki zaobserwowalismy w latach
2023 - 2025.

Dodatkowo, w perspektywie $rednioterminowej (rozumianej jako horyzont trzyletni, tj. lata 2027 - 2029) Zarzad
ocenia, ze naklady na marketing mogg rosngc¢ o okoto 30 - 40% r/r, przy jednoczesnym zafozeniu, ze $redni koszt

pozyskania klienta powinien by¢ na podobnym poziomie jak w latach 2023 - 2026.

Ostateczny poziom kosztow operacyjnych uzalezniony bedzie w szczegodlnosci od: dynamiki zatrudnienia oraz
wysokosci zmiennych sktadnikéw wynagrodzen wyptaconych pracownikom, skali wydatkéw marketingowych,
tempa ekspansji geograficznej na nowe rynki oraz wplywu ewentualnych nowych regulacji i innych czynnikow

zewnetrznych na poziom przychodéw osigganych przez Grupe.

Poziom wydatkow marketingowych uzalezniony
bedzie od oceny ich wptywu na wyniki i rentownos¢
Grupy, tempa ekspansji zagranicznej oraz stopnia
responsywnosci  klientébw na  podejmowane
dziatania. Do wzrostu zatrudnienia w Grupie

przyczynia¢ sie bedzie jej dynamiczny rozwdj,

L . zaroéwno na nowych, jak i istniejgcych juz rynkach.

Ibrahimovié .
z Planami Inwestycyjnymi qsw,\\qf_ Z kolei na wysokos¢ zmiennych sktadnikow

- Sems ynagrodzen wplywac beda wyniki Grupy.

Oferowane instrumenty finansowe sq ryzykowne. Inwestuj odpowiedzialnie.

KLIENCI

Fundamentem stabilnego wzrostu XTB pozostaje sukcesywnie powiekszana baza oraz rosngca liczba aktywnych
klientéw. W | kwartale 2026 r. Grupa odnotowata historycznie najwyzsze wyniki w tym obszarze, pozyskujac
370 041 nowych klientow (wobec 194 304 rok wczesniej), co oznacza dynamiczny wzrost o 90,4% r/r.
W $lad za rekordowg akwizycjg wzrosta rowniez liczba klientéw aktywnych. Osiggneta ona poziom 1 267 467,
co w porownaniu z 735 389 w analogicznym okresie ubiegtego roku stanowi wzrost o 72,4%.
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OKRES 3 MIESIECY 34 032026  31.12.2025 30.09.2025 30.06.2025 31.03.2025 31.12.2024 30.09.2024 30.06.2024

ZAKONCZONY

Nowi klienci' 370041 280881 221762 167339 194304 158018 108104 102569
Klienci razem? 2513989 2164867 1004475 1697894 1543785 1361564 1213554 1113554
klii‘;znbtgvi‘é‘ty""”y‘:h 1267467 1189422 1005589 853938 735389 701089 586395 502554

Liczba aktywnych
klientow w kwartale

Koszty dziatalnosci

1267 467 1063 787 919 976 812519 735 389 608 271 522 899 470 811

operacyjnej razem, 464 309 381079 322 654 292 911 315817 267 802 208 526 205 408
w tym: (w tys. PLN)
- Marketing 235429 179 195 141 495 123 322 141 034 116 855 71613 75234

Sredni koszt

pozyskania klienta® 0,6 0,6 0,6 0,7 0,7 0,7 0,7 0,7

" Liczba nowych klientéw Grupy w poszczegdlnych kwartatach.
2 Liczba klientéw na koniec poszczegéinych kwartatow.

3 Liczba aktywnych klientéw odpowiednio w okresie 3 miesiecy 2026 r. oraz 12, 9, 6 i 3 miesiecy 2025 r., a takze 12, 9 i 6 miesiecy 2024 r. Aktywny klient to
klient, ktéry w danym okresie: (i) przeprowadzit co najmniej jedng transakcje i/lub (ii) posiadat otwarta pozycje, i/lub (iii) posiadat wolne $rodki na rachunku
objete oprocentowaniem.

4 Sredni koszt pozyskania klienta (CAC) definiowany jest jako iloraz catkowitych wydatkéw marketingowych poniesionych w danym kwartale oraz liczby nowych
klientow pozyskanych w tym samym okresie.

OKRES ZAKONCZONY 3 MIESIACE 12 MIESIECY

31.03.2026  31.12.2025 31.12.2024 31.12.2023 31.12.2022 31.12.2021 31.12.2020
Nowi klienci’ 370 041 864 286 498 438 311 971 196 864 189 187 112 025
Klienci razem? 2513989 2164867 1361564 897 573 614 934 429 157 255791
Liczba aktywnych klientow® 1267 467 1189422 701 089 418 423 270 560 193 180 108 312

Koszty dziatalnos$ci operacyjnej
razem, w tym: (w tys. PLN)

- Marketing 235429 584 898 344 808 263 924 222 369 120 101 87 731
Sredni koszt pozyskania klienta* 0,6 0,7 0,7 0,8 1,1 0,6 0,8

464309 1313677 886 701 694 231 558 567 348 772 282 004

" Liczba nowych klientéw Grupy w poszczegdlnych latach.
2 Liczba klientéw na koniec poszczegéinych lat.

% Liczba aktywnych klientéw odpowiednio w okresie 3 miesigcy 2026 r. oraz w okresie 12 miesigcy w poszczegdlnych latach. Aktywny Klient, to klient, ktéry
w danym okresie: (i) przeprowadzit co najmniej jedng transakcje i/lub (ii) posiadat otwartg pozycje, i/lub (iii) posiadat wolne $rodki na rachunku objete
oprocentowaniem.

4 Sredni koszt pozyskania klienta (CAC) definiowany jest jako iloraz catkowitych wydatkéw marketingowych w danym okresie oraz liczby nowych klientow
pozyskanych w tym samym okresie.

Priorytetem Zarzadu pozostaje dalsza ekspansja bazy klienckiej, zmierzajgca do umocnienia globalnej pozycji
rynkowej XTB poprzez dotarcie z ofertg produktowa do klienta masowego. Dziatania te sg wspierane przez szereg
inicjatyw strategicznych, w tym systematyczne wdrazanie nowych produktéw, celowane kampanie promocyjne oraz

rozbudowe programoéw edukac;ji finansowe;.

Ambicjg Zarzadu w 2026 r. jest pozyskiwanie $rednio co najmniej 250 — 290 tys. nowych klientéw kwartalnie.
Skutecznos¢ realizowanej strategii potwierdzajg dane operacyjne: w pierwszych 27 dniach kwietnia 2026 r. Grupa
pozyskata tgcznie 100,9 tys. nowych klientéw. Dodatkowo, w perspektywie Srednioterminowej (rozumianej jako
horyzont trzyletni, tj. lata 2027 - 2029) ambicjg Zarzadu jest wzrost liczby nowych klientéw o okoto 30% r/r, przy
jednoczesnym zatozeniu, ze $redni koszt pozyskania klienta (CAC) powinien by¢ na podobnym poziomie jak
w latach 2023 - 2026.
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Profil aktywnego klienta XTB

Przedstawiona analiza statystycznego inwestora detalicznego w Grupie XTB zostata przygotowana na podstawie
aktywnosci transakcyjnej w | kwartale 2026 roku oraz w okresie poréwnawczym. Opracowanie obejmuje wytacznie
aktywnych klientéw, ktdérzy w badanym czasie przeprowadzili co najmniej jedng transakcje, posiadali otwartg

pozycje lub dysponowali wolnymi srodkami na rachunku objetymi oprocentowaniem.

=  Struktura wiekowa
W | kwartale 2026 r. najliczniejszg grupg aktywnych klientow XTB byty osoby w wieku 25-34 lata. Zaraz za nimi
plasowaty sie grupy wiekowe 35-44 |. oraz 18-24 |. Ta ostatnia grupa w ujeciu r/r byta wieksza o 2 punkty procentowe
(p-p.) w poréwnaniu z | kwartatem 2025 roku.
Struktura wiekowa aktywnych klientéw w | kw. 2026 vs. | kw. 2025
I ——16,0%
18-24 14,0%
s om0
35,6%
R 21,8%
35-44 28,;%
I — 15,5%
45-54 15.3% °
55.64 NN 4,9%
4,8%
65-74 - 1,3°/o

1,3%

0,
=75 1 03k

m| kw. 2026 | kw. 2025

=  Produkty dlugoterminowego inwestowania i oszczedzania
Budujgc konkurencyjng oferte Grupa XTB wprowadzita do niej produkty skierowane do inwestorow
zainteresowanych diugoterminowym inwestowaniem $rodkéw w celu wykorzystania parasola podatkowego lub
z myslg o emeryturze. Aktualnie w ofercie XTB znajdujg sie rachunki: IKE i IKZE w Polsce, ISA oraz Cash ISA
w Wielkiej Brytanii, oraz PEA we Francji.

Na koniec | kwartatu 2026 r. XTB prowadzito:

139 360 @18% @82%

RACHUNKI IKE

41 371 @23% @77%

RACHUNKI IKZE

6 298 10 814

RACHUNKI ISA i Cash ISA RACHUNKI PEA
(tacznie)
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DZIALANIA MARKETINGOWE

Obok rozwoju technologii i systematycznego poszerzania oferty produktowej, kluczowa sita napedowg Grupy
pozostajg dziatania marketingowe. Ich realizacja jest $cisle skorelowana z celami strategicznymi XTB:
sukcesywnym zwigkszaniem udziatu w globalnym rynku fintech, dgzeniem do pozycji lidera na europejskim rynku

ustug inwestycyjnych oraz skutecznym dotarciem do klienta masowego.

W | kwartale 2026 roku zespdt marketingu Grupy XTB byt skupiony na przygotowaniu dziatan komunikacyjnych
i promocyjnych na kolejne miesigce roku. Byt to okres intensywnych wysitkébw w obszarze przede wszystkim
planowania promocji nowych produktow, pozyskania partnerstw sponsoringowych w miedzynarodowym sSwiecie

sportu oraz kontynuowania kampanii reklamowych out-of-home oraz digital.

Na rynku polskim pierwsza kampania w 2026 r. rozpoczefa sie
w styczniu i uwzgledniata szeroki media mix obejmujacy telewizje,
nosniki out-of-home (OOH) i digital-out-of-home (DOOH) oraz kino.
Gtéwnym celem byto dalsze budowanie rozpoznawalnosci marki
XTB, stad wybér mediéw o odpowiednim zasiegu, co wptywa na
wzrost poziomu wskaznika TOM (top of mind) czyli marki

pierwszego wyboru. Do potowy marca br. trwata kampania

telewizyjna z wykorzystaniem wizerunku ambasadora marki:
Zlatana Ibrahimovicia, ktdra objeta kilkadziesigt stacji ogoélnopolskich. Kampania OOH obejmowata czterdziesci
pie¢ najwiekszych miast w Polsce. Za$ w lutym i marcu do wskazanych dziatan dodano kampanie DOOH.
Uwzgledniono w niej nosniki takie jak ekrany LED, wyswietlacze, monitory, ktére sg najbardziej widowiskowe
i potozone w najbardziej uczeszczanych lokalizacjach, zwracajgc uwage na odpowiednig widoczno$¢ nosnika oraz

czas kontaktu odbiorcy z reklama.

Na rynkach europejskich w | kwartale 2026 r., w wybranych miastach, Spoétka realizowata kampanie zewnetrzne
typu OOH i DOOH. Wykorzystywano nosniki w okreslonych i prestizowych lokalizacjach, gdzie prezentujg sie
Swiatowe, najbardziej rozpoznawalne marki. W Wielkiej Brytanii, we Francji i w Rumunii przeprowadzono takze

kampanie telewizyjne oraz radiowe.

Po raz pierwszy w swoich globalnych dziataniach reklamowych XTB wykorzystato nowe i niestandardowe miejsca
umozliwiajgce ekspozycje marki i dotarcie do szerokich i nowych grup odbiorcéw. Takim przykiadem nosnikéw byty

autobusy oraz tramwaje oklejone reklamg marki.
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Inicjatywy z zakresu marketingu sportowego

W marcu 2026 r. Spétka poinformowata o zawarciu umowy sponsorskiej ze stadionem Paris La Défense Arena.
Obiekt, ktéry moze pomiesci¢ ponad 45 tys. uczestnikdw koncertéw, jest najwiekszg halg widowiskowg w Europie:
rocznie odwiedza jg okoto 1,8 miliona gosci. Ponad 90% publicznosci stanowig odbiorcy z Francji, co sprawia,

ze wspotpraca ta wpisuje sie w strategie rozwoju XTB na tym rynku.

Po zakonczeniu | kwartatlu 2026 r. Spétka poinformowata o rozpoczeciu
dwdch  partnerstw  sponsoringowych w  Swiecie sportu. Pierwszym
i najwiekszym w historii XTB jest strategiczne partnerstwo z FIBA
(fr. Fédération Internationale de Basketball) — Miedzynarodowg Federacjg

Koszykowki. Grupa XTB zostata sponsorem mistrzostw $Swiata

 GLOBAL PARTNER

w koszykowce kobiet i mezczyzn, wspotpraca ma charakter globalny

i stanowi kolejny krok w budowaniu pozycji marki na Swiecie. XTB bedzie
obecne podczas turniejow finatowych oraz w catym cyklu eliminacyjnym prowadzgcym do mistrzostw. Spoétka

obejmie takze role sponsora tytularnego europejskich kwalifikacji do mistrzostw $wiata w koszykéwce mezczyzn.

TRADING

Druga wazng umowag sponsorskag jest globalne partnerstwo z wioskim xtb‘@“m
N7 PARTNER

klubem pitki noznej SSC Napoli. Jest to pierwsze w historii partnerstwo XTB
z klubem z TOP 5 -europejskich lig. To kolejny krok w budowie
miedzynarodowej rozpoznawalnosci marki oraz szansa na przyspieszenie
pozyskiwania nowych klientow na rynku witoskim. Zawarta umowa

obowigzuje do konca sezonu 2026/2027.

APLIKACJA INWESTYCYJNA ALL-IN-ONE

Ambicjg Zarzadu jest ugruntowanie pozycji XTB jako aplikacji inwestycyjnej pierwszego wyboru w Europie
(All-in-One). Z zatozenia aplikacja XTB ma oferowa¢ klientom tatwe, inteligentne i wydajne sposoby zawierania

transakcji, inwestowania i oszczedzania, zapewniajgc jednoczesnie natychmiastowy dostep do ich pieniedzy.

W ostatnich latach XTB skutecznie realizuje transformacje z modelu brokera CFD w kierunku wieloproduktowego
podmiotu typu FinTech, ktéry dostarcza uniwersalng aplikacje inwestycyjng. Proces ten bedzie konsekwentnie

kontynuowany w 2026 roku oraz w kolejnych latach, stanowigc fundament dalszego wzrostu Grupy.

Nowi klienci (UE) - pierwsza transakcja (%)

100%

90% 0, [ 0, 0,
0% 20,7% 21,1% 20,0% 21,4% 20.3% e
70%  147% 14,6% 14,2% 16,9% 20 48,6% - 59,9%
60% 81,0%
50% (A 28,2% 27,3% 26,0% 14,2%
40% 17,8% 7%
30%
20% :
10% ﬂ
0%
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mAkcie ®ETF-y Plany Inwestycyjne Opcje Kontrakty CFD

e OQOO .


https://www.instagram.com/xtb_polska/
https://x.com/xtbpl
https://www.facebook.com/xtbpl?locale=pl_PL
https://www.xtb.com/pl
https://www.linkedin.com/company/xtb

xtb ZALACZNIK DO RB NR 11/2026

Liczba transakcji na akcjach, ETF-ach i Planach Inwestycyjnych (klienci UE)
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mAkcje ®ETF-y mPlany Inwestycyjne

Aktywa klientéw XTB w wartosci nominalnej w min PLN na koniec okresu:

wmin PLN 31.03.2026 31.12.2025 31.12.2024 31.12.2023 31.12.2022 31.12.2021 31.12.2020 31.12.2019

PA ;k,j Akcje 17615 15139 7008 4095 2362 1846 761 o
?

3L ETE 15 246 12145 5774 2053 1083 606 10 25

0’6‘0

[jt' [j'j cFD 10798 12 654 10027 89 73654 7858 6744 4435
el 3 -

Srodki 5034 5864 3751 2267 1939 1787 1034 m

pieniezne
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TOP 10 akcji pod wzgledem obrotéw w | kwartale 2026 r.

| TOP 10 akcji pod wzgledem obrotéw w 1Q 2026
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TOP 10 funduszy ETF pod wzgledem obrotéw w | kwartale 2026 r.
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TOP 10 instrumentéw CFD pod wzgledem obrotow w | kwartale 2026 r.
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Najzyskowniejsze instrumenty finansowe w | kwartale 2026 r.

| TOP 10 najzyskowniejszych instrumentéw finansowych w 1Q 2026
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TOP Gainers

PLAN PRODUKTOWY

W 2026 r. Grupa XTB zamierza kontynuowac strategie budowania uniwersalnej aplikacji inwestycyjnej, ktorej oferta
przeznaczona jest dla kazdego inwestora, chcgcego efektywnie zarzadza¢ swoimi srodkami, zaréwno krotko — jak
i dlugoterminowo.

W 2026 roku Spoétka planuje rozszerzy¢ swoje portfolio o kolejne produkty oraz funkcje:

PLAN PRODUKTOWY GRUPY XTB W 2026 ROKU

Kryptoaktywa Opcje

Produkty inwestowania diugoterminowego:

€

Konto Cash ISA Konto OKI Rozszerzenie oferty
dla klientéw dla klientow rachunkéw emerytalnych
w Wielkiej Brytanii w Polsce w innych krajach europejskich
L]
Margin trading — handel Plany Udostepnienie
z wykorzystaniem Inwestycyjne 2.0 rozszerzonych
dzwigni finansowej godzin handlu
LEGENDA:
cEEE———— -
Zrealizowane W realizagji Zaplanowane
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Handel kryptoaktywami na rynku spot. W ramach zezwolenia od Cypryjskiej Komisji Papieréw Warto$ciowych
i Gietd (CySEC), uzyskanego pod koniec 2025 r., klienci na Cyprze w pierwszej potowie 2026 r. bedg mogli uzyskac
dostep do handlu kryptoaktywami na rynku spot za posrednictwem aplikacji inwestycyjnej XTB. Dziatalnos¢ bedzie
prowadzona zgodnie z wymogami MiCA. Przy czym, Spotka podtrzymuje stanowisko, ze pozostaje zainteresowana
ubieganiem sie o zezwolenie w Polsce, jesli bedzie to mozliwe. W dalszej czesci 2026 r. oferta bedzie rozszerzana
na pozostate rynki, w tym w pierwszej kolejnosci region LATAM oraz kraje europejskie, pod warunkiem uzyskania

niezbednych zgod regulacyjnych.

Opcje. Produkt zostat wprowadzony juz na poczgtku 2026 r. Pierwszym rynkiem, na ktérym uruchomiono produkt
byt Cypr. Tamtejsi klienci zyskali mozliwo$¢ nabycia opcji kupna i sprzedazy na akcje 100 najpopularniejszych
spotek notowanych w Stanach Zjednoczonych. Rozwigzanie dziata pod nadzorem Cypryjskiej Komisji Papieréw
Wartosciowych i Gietd (CySEC). Wraz z koncem | kwartatu 2026 r. dostep do handlu opcjami zyskaty dwa kolejne
rynki: Niemcy oraz Hiszpania. Dodatkowo dostepna jest mozliwos¢ handlu tym produktem w utamkowych
wolumenach, co utatwia dywersyfikacje portfela przy ograniczonym kapitale oraz wspiera zarzgdzanie ryzykiem

w przypadku instrumentéw o wysokiej cenie.

Opcje to rodzaj kontraktu, ktory daje jego nabywcy prawo do kupna lub sprzedazy okre$lonej liczby akcji
po z gory ustalonej cenie w okreslonym czasie. Dwa podstawowe rodzaje opcji to: opcja kupna (call), dajgca
prawo do kupienia akcji i zyskania na wzroscie ceny tej akcji; opcja sprzedazy (put), dajgca prawo
do sprzedania akcji i zyskaniu na spadku jej ceny.

Produkty inwestowania dlugoterminowego:

= Cash ISA to specjalny rodzaj konta oszczednosciowego dostepnego dla rezydentéw Wielkiej Brytanii,
ktory pozwala im uzyskiwaé odsetki wolne od podatku od zgromadzonych $rodkéw, z rocznym limitem
wptat w wysokosci 20 000 £, wspélnym dla wszystkich kont ISA. Elastycznos$¢ tego rachunku umozliwia
wyptate i ponowne wptacenie srodkéw w tym samym roku podatkowym bez wptywu na dostepny limit.
Klienci moga korzysta¢ z darmowych wptat i wyptat bez optat za prowadzenie konta, a srodki sg chronione
przez FSCS do kwoty 120 000 £. Rachunek Cash ISA w | kwartale 2026 r. zostat wprowadzony do oferty
XTB.

=  Osobiste Konto Inwestycyjne (OKI) to nowy produkt inwestycyjny, ktérego celem jest pobudzenie rynku
kapitatowego i zachecenie Polakéw do dtugoterminowego oszczedzania. Wedtug propozycji Ministerstwa
Finansow, witasciciel rachunku OKI bedzie mogt inwestowac do 100 tys. PLN bez tzw. podatku Belki, jesli
zdecyduje sie na aktywa inwestycyjne denominowane w polskiej walucie PLN np. akcje, obligacje
korporacyjne, fundusze inwestycyjne. XTB ma ambicje zaoferowa¢ OKlI w momencie, kiedy stosowna
ustawa zostanie uchwalona. Zgodnie z zapowiedziami Ministerstwa ustawa wprowadzajgca rachunek OKI
ma wejs¢ w zycie 1 stycznia 2027 roku.

= Rozszerzenie oferty rachunkéw emerytalnych w innych krajach europejskich to kolejny krok, ktory
pomoze zrealizowaé strategiczne zatozenia rozwoju miedzynarodowego. Wprowadzenie do oferty
rachunkéw dedykowanych oszczedzaniu dtugoterminowemu z myslg o emeryturze, pozwoli na
wzmocnienie bazy klientéw poprzez pozyskanie nowych oraz zachecenie dotychczasowych do

skorzystania z nowego produktu.
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Margin trading, czyli handel z wykorzystaniem dzwigni finansowej. Jest to produkt wykorzystywany przez
aktywnych inwestorow na catym $wiecie. Margin trading daje inwestorom mozliwo$¢ nabycia instrumentu o wartosci
przekraczajgcej posiadane przez niego $rodki, dzieki wykorzystaniu pozyczonych od brokera srodkéw. Spotka
pracuje obecnie nad mozliwym ksztattem tego produktu oraz pozyskaniem partnera zapewniajgcego jego

finansowanie.

Plany Inwestycyjne 2.0. W zwigzku z duzym sukcesem produktu umozliwiajgcego tworzenie wtasnych portfeli do
dtugoterminowego inwestowania w fundusze ETF, Spotka postanowita wprowadzi¢ jego nowg, ulepszong wersje
wzbogacong o mozliwosé inwestowania rowniez w akcje. Pozwoli to na dotarcie do klienta masowego, ktéry dopiero
rozpoczyna inwestowanie na rynkach finansowych. Obecnie produkt przechodzi testy prowadzone przez specjalng

grupe testerow.

Rozszerzenie godzin handlu umozliwia inwestorom kupno i sprzedaz akcji poza gtéwng sesjg gietdowg i tym
samym szybka reakcje na wiadomosci ze spétek. W pierwszej kolejnosci XTB planuje rozszerzenie godzin handlu
na rynkach amerykanskich (w formule 24 h / 5 dni w tygodniu). W drugiej kolejnosci rozszerzone godziny handlu

bedg udostepnione réwniez na rynkach europejskich.

Przedstawiony powyzej Plan Produktowy odpowiada aktualnemu stanowi wiedzy i zasobdéw. Kolejno$¢ wdrazania

zaprezentowanych produktéw i funkcjonalnosci moze by¢ inna niz przedstawiona powyzej. XTB planuje dodanie

nowych produkiéw oraz funkcjonalnosci do swojej oferty w 2026 r., natomiast realizacja tego planu jest

uzalezniona od czynnikow zewnetrznych, ktdre sg poza kontrolg Spétki, jak wspotpraca z zewnetrznymi
dostawcami, uzyskanie niezbednych zgéd regulacyjnych czy uchwalenie istotnych dla dziatania przepiséw
prawnych. W zwiazku z tym, plan produktowy moze ulec zmianom i modyfikacjom.

BUDOWANIE PRZEWAGI KONKURENCYJNEJ W SEGMENCIE FIN-TECH

XTB, jako podmiot technologiczny dziatajgcy w sektorze finansowym,
prowadzi w sposoéb ciggly prace nad rozwojem innowacyjnych
i kompleksowych rozwigzan w dziedzinie transakcji oraz inwestycji
internetowych w instrumenty finansowe. Czyni to Spoétke organizacjg typu
FinTech. Celem powyzszych prac jest opracowywanie innowacyjnych
technologii i rozwigzan pozwalajgcych w szczegolnosci na dalszy rozwoj
oferty produktowej. XTB jest wiascicielem szeregu autorskich rozwigzan

technologicznych, w tym nowoczesnej platformy transakcyjnej xStation.

W | kwartale 2026 roku zespét technologii XTB koncentrowat sie na
dziataniach stuzgcych podniesieniu jakosci procesu wdrozenia nowych
klientéw (onboarding), uproszczeniu i uatrakcyjnieniu obstugi interfejsu
aplikacji oraz dalszemu podnoszeniu poziomu bezpieczenstwa obu tych

narzedzi.
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Aplikacja mobilna zyskata nowy ekran, stuzacy lepszej prezentacji dostepnej oferty produktowej i wspieraniu
klientow w dostepie do waznych informacji pomagajacych w podejmowaniu decyzji inwestycyjnych. Wdrozono
takze narzedzie natywnego (czyli bez dodatkowych przekierowan) procesu wptat kartg dla klientow w Polsce,
Niemczech, Hiszpanii i Stowacji. Wprowadzenie tej funkcji ma wspiera¢ ptynnosc¢ korzystania z aplikacji i podnie$¢

poziom bezpieczenstwa realizowanych przez klientéw transakcji.

Obszary badawcze skupiajg sie na funkcjonalnosciach i bezpieczenstwie dziatania systemow, proceséw i baz
danych. Prowadzone sg réwniez prace badawczo-rozwojowe ukierunkowane na rozwdj nowych systemoéw
elektronicznego obrotu.

am -\ W 2026 roku jednym z najwazniejszych obszaréw w pracach zespotu technologii XTB bedzie stata
E:nergem,.uck analiza i wdrazanie funkcjonalnosci zwigzanych z bezpieczenstwem. Jednym z takich projektow

byto wdrozenie funkcji Emergency Lock, czyli awaryjnej blokady konta w aplikacji mobilnej. Klienci

mogg samodzielnie z tej funkcji skorzysta¢ w sytuacji gdy: zauwazg transakcje, ktérych nie

7 rozpoznajg; otrzymajg podejrzane wiadomosci dotyczgce swojego konta lub gdy podejrzewaja, ze

padli ofiarg wykradzenia danych logowania (phishingu), ktére mogty zosta¢ przejete. Funkcja
Emergency Lock umozliwia klientom zablokowanie handlu, zablokowanie wyptat z konta,
\@EEEEE  zablokowanie eWalleta.

Z koncem marca 2026 r. uruchomiono takze inng funkcje wspierajacg bezpieczenstwo klientéw XTB: weryfikacje
potaczen telefonicznych. Umozliwia ona klientom potwierdzenie, ze rozmawiajg z pracownikiem XTB, co zwieksza
zaufanie i wiarygodnosé. Utatwia takze proces przeprowadzenia weryfikacji tozsamosci podczas rozmoéw

dotyczgcych wrazliwych danych.

Z uwagi na przyjeta strategie biznesowg opierajgcg sie na rozwoju nowych technologii, w ramach struktury XTB
wyodrebniony zostat Dziat Produktu i Technologii, w ktérym znakomitg czes¢ personelu stanowig osoby wykonujgce
prace badawczo-rozwojowe. Przedmiotowe prace majg znaczgcy, niemalze strategiczny wplyw na dziatalnosé
gospodarczg prowadzong przez XTB. Nie tylko przektadajg si¢ na poziom generowanych przychodow przez XTB,
ale rowniez sg kluczowe w procesie budowania i utrzymywania wysoce konkurencyjnej pozycji Spétki na globalnym

rynku kapitatowym.

Ponizsza tabela przedstawia liczbe osdb w Dziale Produktu i Technologii oraz koszty ponoszone przez ten dziat:

OKRES 3 MIESIECY 12 MIESIECY

ZAKONCZONY:
31.03.2026 31.12.2025 31.12.2024 31.12.2023 31.12.2022 31.12.2021 31.12.2020 31.12.2019

Koszty Dziatu Produktu

i Technologii 81 529 255 162 165 839 94 770 58 381 36 616 27 159 21151
(w tys. PLN)

Liczba oséb

w Dziale Produktu 637 616 498 429 282 176 129 116
i Technologii'

" Prezentowana liczba obejmuje osoby zatrudnione na podstawie umowy o prace, umowy zlecenia oraz osoby $wiadczgce ustugi w ramach kontraktéw B2B.
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DYWIDENDA

Polityka dywidendowa XTB zaktada rekomendowanie przez Zarzad Walnemu Zgromadzeniu wyptaty dywidendy
w kwocie uwzgledniajgcej poziom zysku netto prezentowany w jednostkowym rocznym sprawozdaniu finansowym
Spotki oraz szereg czynnikow dotyczgcych Spotki, w tym: perspektywy dalszej dziatalno$ci, przyszte zyski,
zapotrzebowanie na $rodki pieniezne, sytuacje finansowa, poziom wspétczynnikéw adekwatnosci kapitatowej,
plany ekspansji oraz wytyczne KNF. W szczegdlnosci Zarzad, zgtaszajgc propozycje dotyczace wyptaty dywidendy,
kieruje sie koniecznoscig zapewnienia odpowiedniego pozioméw kapitatowych niezbednych do bezpiecznego

rozwoju Grupy.

Zarzad podtrzymuje, ze jego zamiarem jest rekomendowanie w przysziosci wyptaty dywidendy na poziomie od 50%
do 100% jednostkowego zysku netto Spoétki za dany rok obrotowy. Jednostkowy zysk netto za | kwartat 2026 roku
wyniost 526,8 min PLN.

W dniu 26 marca 2026 r. Zarzad XTB S.A. podjagt uchwate, w ktérej zarekomendowat Radzie Nadzorczej oraz
Walnemu Zgromadzeniu podziat jednostkowego zysku netto za rok 2025 w kwocie 638,9 min PLN w nastepujacy

sposob:

=  wyptate dywidendy w kwocie 478,5 min PLN, tj. 4,07 PLN na jedng akcje,
= zatrzymanie pozostatej czesci zysku w kwocie 160,4 min PLN do dyspozycji Spoétki przeznaczajac jg na

kapitat rezerwowy.

W dniu 31 marca 2026 r. Rada Nadzorcza Spotki pozytywnie zaopiniowata propozycje Zarzadu. Ostateczna decyzja
co do wysokosci i warunkoéw wyptaty dywidendy zostanie podjeta przez Zwyczajne Walne Zgromadzenie, ktére
zostato zwotane na dzien 8 maja 2026 roku.

Poziomy tgcznego wspotczynnika kapitatowego (IFR) XTB w | kwartale 2026 r. obrazuje ponizszy wykres.

taczny wspoétczynnik kapitalowy Spoiki (IFR)
w | kartale 2026 r.
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——kgczny wspotczynnik kapitatowy (IFR)

—— Wymagany przez KNF tgczny wspdtczynnik kapitatowy (IFR) na koniec kazdego kwartatu pod wyptate 100% zysku w formie
dywidendy

e OQOO :


https://www.instagram.com/xtb_polska/
https://x.com/xtbpl
https://www.facebook.com/xtbpl?locale=pl_PL
https://www.xtb.com/pl
https://www.linkedin.com/company/xtb

xtb ZALACZNIK DO RB NR 11/2026

taczny wspotczynnik kapitatowy informuje o relacji funduszy wtasnych do tgcznej kwoty ekspozycji na ryzyko (tzw.
aktywdéw wazonych ryzykiem). Pokazuje on, czy Spdtka jest w stanie pokry¢ posiadanymi funduszami wtasnymi
minimalne wymogi kapitatowe z tytutu ryzyka rynkowego, kredytowego, operacyjnego oraz pozostatych ryzyk
specyficznych. Na koniec | kwartatu 2026 r. tgczny wspotczynnik kapitatowy w XTB wyniost 235,2%.

526,8 MLN PLN 235,2%

JEDNOSTKOWY ZYSK NETTO L ACZNY WSPOLCZYNNIK KAPITALOWY
ZA | KWARTAL 2026 ROKU NA KONIEC | KWARTALU 2026 ROKU

SRODKI PIENIEZNE WLASNE | ICH EKWIWALENTY

XTB zarzadza ptynnoscig poprzez lokowanie gotéwki w lokaty bankowe oraz instrumenty finansowe, takie jak
obligacje skarbowe, obligacje poreczone przez Skarb Panstwa oraz obligacje korporacyjne z poreczeniem
bankowym. Na dzien 31 marca 2026 r. tgczna warto$¢ wiasnych srodkéw pienieznych oraz obligacji wyniosta
w Grupie XTB 2 806,3 min PLN, co stanowi 28,5% sumy bilansowej. Z tej kwoty 2 656,2 min PLN przypadato na

Srodki pieniezne, a 150,1 min PLN na obligacje.

Struktura srodkéw pienieznych XTB

100%

® Srodki pieniezne
wiasne

31.03.2026
Obligacje
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EKSPANSJA ZAGRANICZNA

XTB ze swoja silng pozycjg rynkowg oraz dynamicznie rosngcg bazg klientéw coraz $mielej buduje swojg obecnosé
na rynkach pozaeuropejskich, konsekwentnie realizujgc strategie stworzenia marki globalnej. Zarzgd XTB ktadzie
gtéwny nacisk na rozwoj organiczny, z jednej strony zwiekszajgc penetracje rynkéw europejskich, z drugiej budujgc
sukcesywnie swojg obecno$¢ w Ameryce tacinskiej i Azji. W $lad za tymi dziataniami sktad Grupy Kapitatowej
poszerza¢ sie moze o nowe podmioty zalezne. Warto nadmieni¢, ze ekspansja geograficzna jest procesem

realizowanym przez XTB w sposob ciggly, ktorego efekty roztozone sg w czasie.

Pierwszy kwartat 2026 r. XTB zakonczyto z sukcesem uzyskania w Zjednoczonych Emiratach Arabskich licencji
kategorii 1 oraz 2, wydanych przez tamtejszy Urzad ds. Rynkow Kapitatowych. Dzieki tym zezwoleniom, Grupa
dotgczyta do nielicznego grona firm finansowych posiadajgcych petne mozliwosci $wiadczenia ustug maklerskich

oraz oferowania zaawansowanych produktéw inwestycyjnych.

Rozwdéj XTB mozliwy jest takze poprzez fuzje i przejecia, zwtaszcza z podmiotami ktére pozwolityby osiggng¢
Grupie synergie geograficzng (rynki wzajemnie sie uzupetniajgce). Tego typu transakcje Zarzad zamierza

realizowac jedynie w przypadku, gdy wigzac¢ sie bedg z wymiernymi korzysciami dla Spéiki i jej akcjonariuszy.

ZROWNOWAZONY ROZWOJ (ESG)

Obszar zréwnowazonego rozwoju w Grupie XTB jest rozwijany od 2021 roku, kiedy opublikowano pierwszy raport
niefinansowy oraz wdrozono Strategie ESG. Dziatania w tym zakresie sg stopniowo dostosowywane do modelu
biznesowego oraz wymogéw regulacyjnych i oczekiwan interesariuszy. Obejmujg one m.in. kwestie zwigzane
z tadem korporacyjnym, wptywem srodowiskowym oraz aspektami pracowniczymi. Za obszar odpowiada Czionek
Zarzadu ds. Finansowych wraz z Zespotem ds. Zrownowazonego Rozwoju, a nadzér sprawuje Komitet Audytu

Rady Nadzorczej w ramach regularnych przegladéw.

W | kwartale 2026 roku opublikowano Oswiadczenie o Zrownowazonym Rozwoju Grupy XTB S.A. zgodne ze
standardami ESRS, obejmujgce dane za 2025 rok. Zakres raportowania obejmuje m.in. zarzgdzanie ryzykiem ESG,

wybrane dane dotyczgce wptywu Srodowiskowego, Kkwestie pracownicze oraz dziatania spofeczne.

W analizowanym okresie realizowano takze inicjatywy edukacyjne
i organizacyjne. Fundacja XTB przygotowata konferencje ,Money Talks. Dzien
inwestycyjnego debiutanta”, ktérej celem byto przekazanie podstawowej wiedzy
osobom rozpoczynajgcym inwestowanie. Konferencja odbyta sie 18 kwietnia br.
i wzieto w niej udziat 15 prelegentéw oraz dwoje bytych sportowcoéw: Agnieszka
Radwanska oraz Grzegorz Krychowiak. Patronami wydarzenia byli Polskie

Towarzystwo Ekonomiczne, Stowarzyszenie Inwestoréow Indywidualnych, portal

Onet.pl, czasopismo Zwierciadto.

W ramach aktywnosci pracowniczej XTB brato udziat w wydarzeniach sportowych: Biegu Warszawskim i Pigtce
Warszawskiej. W kwietniu 2026 r. spétki zalezne XTB w Zjednoczonych Emiratach Arabskich uzyskaty certyfikat
»Great Place to Work”, dotgczajgc tym samym do wczesniej wyrdznionej Centrali oraz oddziatu w Niemczech.

e OQOO .


https://www.instagram.com/xtb_polska/
https://x.com/xtbpl
https://www.facebook.com/xtbpl?locale=pl_PL
https://www.xtb.com/pl
https://www.linkedin.com/company/xtb
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